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nhs* group nhS

* nhs* group - Verbund aus 3 Unternehmen fiir Steuerberatung, Wirtschaftspriufung, Consulting

* Mandanten mit besonderen Anforderungen an Reporting und Planung:
» Internationale Mandanten mit Schwerpunkt Japan und EU
= Mandanten mit Finanzinvestoren als Shareholder

» Kleine bis mittlere Konzerne

* DATEV als Fibu-System

» Wie schlagen wir die Briicke zwischen maximaler Compliance in der Erstellung und
modernen Anforderungen an Reporting, Analyse und Planung?



Herausforderungen & Losungen




Herausforderungen & Losungen - DATEV nhS

Vorteile des Einsatzes von DATEV und anderen Fibu-Systemen mit Schwerpunkt auf maximaler

Sicherheit und Compliance

Nachteile

* Benutzerfreundlichkeit * Periodenubergreifende Analysen

* Online-Fahigkeit * Planung / Forecast

* Mehrsprachenfahigkeit * Fremddatenimport (zur Konsolidierung)

* Differenzierte Zugangsberechtigungen



Reporting-Beispiel in DATEV
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Herausforderungen & Losungen - Excel nhS

nhs*-Losung: Excel-Packages flir integrierte Planung und Reporting auf Basis der SuSa-Listen der
Einzelgesellschaften

Vorteile gegenuber DATEV-Reports:

* ,lnvestorentaugliche“ Reports (EBITDA, Kennzahlen, Normalisierungen)

* Nutzerfreundlichkeit (Umschalten zwischen Perioden, Detailgrade, Optik)
% Mehrjahres- und periodeniibergreifende Ubersichten und Kennzahlen (LTM)
*

Anreicherung der Daten durch zusatzliche Angaben (Normalisierungen, Mitarbeiter- oder
Rechnungszahl)

*

»~Ausgabe“in mehreren Sprachen

* Graphische Veranschaulichung



Reporting-Beispielin Excel .

Einfache
Periodenauswahl

NS’

1| Reportingmonat: / GJ-Ubergreifend inkl. AkquiCo: -
2 | [ Mrz 25 ~] inkl. AuslandsCo:

3 |1. Konzernbilanz 5. Cashflow-Ableitung

4 2. Gewinn- und Verlustrechnung (Reportingmonat) 6. Finanzkennzahlen/Covenants

5 |3. Gewinn- und Verlustrechnung (kumuliert) 7. Graphen

gb 4. Year-To-Date Forecast

Auswahl der berichteten
Entities

287 Demo Group
288 Year-to-Date Forecast

289 per Marz 2025

3 Demo-Group Gesamt

Graphische und farbige (!)
Darstellungen von

290 Forecast Vorjahr Abweichung zu Vorjahr Budget Abweichung zum Budget Abweichungen, KPIs etc.
291 3+9 Gesamt absolut in% 2025 absolut in%
292 1. Umsatzerldse 28.390.428 24.029.931 4.360.497 18,1% 28.427.915 -37.487 -0,1%
ENEl
306 2. Aktivierte Eigenleistung 112.500 112.500 n.a. 150.000 -37.500 -25,0%
3UT
308 3. Sonstige betriebliche Ertrége 78.888 464.014 -385.126 -83,0% 74.5  Ceiwicklung Cesamiisting und ESITOA Margenentwickiung Rohertrag und ESITDA (norm.)
E 310 Gesamtleistung 28.581.816 24.493.945 4.087.871 16,7% 28.652.4
S0
312 4. Materialaufwand
313 a) Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe -11.934.479 -10.004.589 -1.929.890 19,3% -12.277.5 i
3 319 b) Fremdleistungen von Dritten -464.789 -401.954 -62.835 15,6% -513.7 ;
320 Material und bezogene Leistungen -12.399.269 -10.406.543 -1.992.726 19,1% -12.791.2 o 2
321
322 Rohertrag 16.182.547 14.087.402 2.095.145 14,9% 15.861.1] Entwickiung Materialaufeand T Gesamlelstun und EETOA
323 Rohertragsmarge 56,6% 57,5% 55,4
544
325 5. Personalaufwand -7.115.378 -6.227.895 -887.483 14,3% -7.108.7
Y om
330 6. Sonstige betriebliche Aufwendungen -2.126.371 -2.436.261 109.650 -12,7% -2.224.0
| 4L
EBITDA (normalisiert) 6.940.798 5.423.246 1.517.552 28,0% 6.528.3]
344| EBITDA-Marge 24,3% 22,1%
345
346 7. Normalisierungen: " -470.498 -1.078.040 607.542 -425.0
Soz
363 EBITDA 6.470.300 4.345.207 2.125.094 48,9% 6.198.3]

Aufklappbare
Detailebenen




Herausforderungen & Losungen - Excel nhS

Nachteile Reporting und Planung in Excel:

% Integration zusatzlicher Gesellschaften sehr % Keine Detail-Analysen (Konten, Buchungen)
aufwandig % Bedingt Szenario-tauglich
% Einfuhrung zusatzlicher Berichtszeilen aufwandig % keine Zugriffsbeschrankungen, geringe Sicherheit,
* Manuelles Update der SuSa‘s und des Anderungen nicht dokumentiert
Kontenmapping * Nicht flir Team-Arbeit konzipiert
* Fehleranfallig (Nutzer-Eingaben, Formelbeziige) % Erstellung und Verwaltung von Planversionen/

und schwer zu testen -szenarien schwierig

» Ungeeignet fiir agile Unternehmen mit hohen Anforderungen an dynamische
Planung und Reporting-Analyse

10
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nhs* Apliqo-Losung

Grune Wiese

NNS
Fertig - Haus / Business Modell

Weisses Papier

Definition Anforderungen el
Analyse Layer -
Plan Layer und Ebenen verzeueiung
Plan Philosophie

Daten Integration
Business Modell
Konsolidierung Klarer We
Management Analyse / Planung Bint ey
Frontend Templates

SICHERHEIT
Einheitlich
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Vorteile der nhs* Apligo-Losung

* 3-Stufiges Finanzmodell flir Konsolidierung,
Management Analyse und Planung

% Basiert auf hochperformanter OLAP-Datenbank -
Reports werden beim Aufruf aus der kleinsten
verfliigbaren Einheit aggregiert

* Online-Zugriff von tberall und mit jedem Endgerat

* Nahezu unbegrenzte Analysemoglichkeiten (Drill bis
auf die Kontobewegungen, Cross-Drill)

% Einspielen neuer Mandanten schnell und fehlerfrei

* Automatische Aktualisierung uber Nacht,
automatisches Kontenmapping fiir SKR03 und SKR04

* Alle Reports von Gesellschaftsebene oder Kostenstelle
bis zu (unterschiedlichen) Konzernebenen

nhs’

% Sprache der Berichte und Menufiihrung ,on the fly“
umstellbar

* Vollig frei wahlbare Analyse-Zeitraume (mehrjahrige
Zeitreihen in M/Q/H/J-Schritten)

* Erweiterte, interaktive graphische Darstellung
(geographische Umsatzverteilung, EBITDA-Bridge,
usw.)

* Maximal differenziertes Berechtigungskonzept
* Live-Integration mit Excel
* Kommentierungim Tool

* Integriertes Planungsmodell mit unterschiedlichen
Horizonten (EoY, Budget, Mid Term) und
Treibern/Methoden

13



Reporting-Beispiele in nhs* Apligo

Cross-Drill

Apligo UPM
Apligo Se v ; lanni
Dashboards Auswahl der berichteten Entities
Q &Exportv @ T|D .
Interaktive Darstellung
Y | Year-Month 2023 ~ | Company | 1000 -Xeno AG e Analysis | Year to Date ~ .
o komplexerer graphischer
Profit and Loss IS v (%5 EBITDAACT vs. PYACT - Last Year Actual Auswertungen % i
T Chart Of Accounts ACT PY + APY + APY%
" + Consolidated Revenue " ‘ A7z ean 996,070 -572K -57.4' 228K -598 K
+ Consolidated COGS Copy cata (661,169) 302K 03 T
Copy elementis) 35.2K N5k
+ Consolidated Gross Profit Py elementis) 334,901 -180K . 449K :
53.9
L] + OPEX (83,704) Ju.a K 565
+ EBITDA 251497 133K 530
a8 + Opex % of Revenue Drill down by. » | CostCente ; a.00%
+ EBITDA Margin E ! » | Customer 14.16%
a +EBIT n t Product _5“4
+ EBIT Margin I/ Cha ; 13.96%
i) ) ¥ TOTAL OPERATING REVENUES TOTAL COST OF MATERIAL OPEX
FIN Consolidaticn Value Measure 'AND SERVICE
Currency
’
- FIN Gt
B Balance Sheet T ® i Cashflow T R
== Year-Month
ACT + APY% Op. Account ACT PY + APY + APY%
Time Analysis
—
) 0 + Net cash flows from operating activities 74,642 41,699 3 7.0
879,495 759,419 : 15.8 + Net cash flows used in investing activities 1,755) (20,077) 18 913
4 1199 - TOTAL CURRENT ASSETS 850,470 734,334 1 f1ss 4+ Net cash flows from / (used in) financing activities (7.945) (25,296) 17 688
+ 1299 - TOTAL NON CURRENT ASSETS 29,025 25,084 3.94 : 15.7 + Net increase / decrease in cash and cash equivalents net of FX effect 64,942 (2,006) 334K
= 2999 - TOTAL LIABILITIES AND EQUITY 879,495 759,419 1 : 158 + Cash and ER‘H‘V}I!H[! 64,942 {2,006) 334K
4 2199 TOTAL CURRENT LIABILITIES 181,519 190,990 947K ,,ar 4+ Free Cashflow to Firm 71,582 42,506 1z 68.4
+ 2299 - TOTAL NON CURRENT LIABILITIES 17,914 17,188 726 I 4.22 + Free Cashflow to EBITDA 6 2 0.4 251
+ 2399 TOTAL EQUITY 680,062 551,241 1 : 234 + Interest Cover, EBIT / Int Exp 1403.1 699.7 70: 101

Drill von hochster Aggregationsstufe bis auf das Konto und (bei
Datev-Gesellschaften) auf die Kontobewegung
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Reporting-Beispiele in nhs* Apligo
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Planung-Beispiele in nhs* Apligo

Expense Projections &

Apliqo UPM
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Projektbeispiele



Projekte - bisherige Umsetzungen n S

* nhs* group nutzt die gemeinsam entwickelte Version von Apliqo flir das Reporting des eigenen Konzerns

3 Mandaten mit spezifischen Reporting-Anforderungen (Fibu nicht im Standard von SKR03 gebucht, sehr
spezifischen Management-Reports, Berichte in AUS und GBP) nutzen die nhs* Apliqo-Lésung liber
kundenspezifische Menii-Zugriffe

* Zukunftig ausschliefdliches Reporting samtlicher Fibu-Mandanten (ca. 40) Giber nhs* Apliqo

Kundenspezifische Mandanten-Installation auf nhs*-Servern:
* 1Konzernmandant hat das Modul CC fiir die handelsrechtliche Konsolidierung im Einsatz

* 4 Mandaten nutzen Konsolidierung ,light“ in FPM (geeignet fir Konzerne ohne Besonderheiten wie
Minderheitsgesellschafter, Zwischenergebniseliminierung, Buchungs-Journale fiir Automatisierung und

Dokumentation)
2 Mandanten nutzen das Planungsmodul innerhalb von FPM

Insbesondere stark, wenn viele verschiedene Vorsysteme genutzt werden (direkte Schnittstelle zu Xero, Navision,
etc. oder Excel-Upload)

> Weiterentwicklung der HGB-konformen Berichterstattung in Zusammenarbeit mit Apliqo-Beratern
18
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*
Lessons Learned n S

Ganz oder gar nicht
100% Konzentration auf die Einflihrung, sonst verschwendet man Zeit und Geld (Konzeptionierung, Anforderungskatalog,
Zeitplan)

Der Teufel ist ein Eichhornchen
Maximale Akribie in der Einfliihrung (Kontenmapping, Berichtsaufbau) und in der spateren Pflege notig

(gednderte gesetzliche Anforderungen, Anderungen in SKR03 und SKR04, Konten-Mapping fiir Fremdbuchhaltung, die nicht tiber eine automatische
Schnittstelle eingespielt werden, usw.)

Power-User bedeutet nicht ,,ein Tag mehr Schulung

Es ist einfach, in Apligo Berichte zu verandern oder komplett neue zu definieren. Wer das tun will, muss das Datenmodell
verstehen. Der Weg zum Power-User dauert aus eigener Erfahrung mind. ein halbes Jahr. Geht man ihn nicht, ist man permanent
auf den Berater angewiesen.

Ich hab da eine Idee! Aber finden die alle gut?
Buy-in von allen Beteiligten ist notwendig - dazu friihestmoglich einbinden. Widerstande kommen teilweise aus ungeahnten
Ecken (IT). Es gibt Aspekte, die man nicht bedenkt (DSB). Die Erwartung der ,,Konsumenten“ an ein Reporting-Tool sind hoher als

an Excel- oder DATEV-Reports. Die Akzeptanz fiir nicht oder nur teilweise funktionierende Berichte und Auswertungen ist niedriger.

Der Appetit kommt beim Essen - viel zu tun fiir den Koch
Empfanger von Reportings entwickeln erstaunlich schnell neue Ideen fiir zusatzliche Berichte und Auswertungen. Je nach
Ausgefallenheitsgrad kann das auch nach abgeschlossener Einflihrung sehr zeit- und nervenintensiv sein.

20






Jan Renziehausen

j.renziehausen@nhsgroup.de

Vielen Dank fiir lhre Aufmerksamkeit!

Gibt es Fragen?

Apligo

Apliqo Make an appointment (3)

Booth: H6

Apliqo is a software company through and through. We exist to
deliver robust and meaningful solutions for companies who
want to transform their business planning,... more

NS’
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